
Siqron agrar

Beratung für Hersteller und den Handel

Zehn Jahre europaweit in der Landtechnik aktiv

© Kemkemer

Arnold Kemkemer.



Mit seinem landwirtschaftlichen Hintergrund und der Erfahrung aus 17 Jahren Vertrieb und Marketing in der
Agrartechnik, ging der Agraringenieur Arnold Kemkemer vor zehn Jahren mit seinem Servicekonzept an den Markt.

„Wir bieten unseren Kunden ein Fullservicepaket...“, umreißt Kemkemer die Siqron Leistungen, „...mit dem wir alle
Prozesse von der Produktentwicklung und der Anpassung an Marktanforderungen über den Aufbau von
Vertriebsstrukturen bis hin zur Übernahme der kompletten Marketingaufgaben – von der Potentialanalyse bis hin
zur Marktkommunikation – abdecken können.“

Siqron entwickelt und führt diese Maßnahmen mit einem Netzwerk von Spezialisten und in enger Verbindung mit
seinen Klienten durch.

„Unsere Kunden schätzen vor allem die Effizienz, die Marktnähe und das Know How in der Zusammenarbeit...,“
erklärt Kemkemer, „...sie haben einen Ansprechpartner, der für sie den Markteintritt, die Produkteinführung,
Vertriebsaufbau oder die Repräsentation übernimmt, bei voller Kosten- und Erfolgskontrolle.“

Zu den Kunden der Siqron Leistungen zählen Hersteller von Geräten und Traktoren sowie Traktorausrüster und
Erntetechnikhersteller überwiegend aus dem europäischen Ausland und zu einem kleineren Teil aus
Überseemärkten. Sie zählen zu den mittelgroßen Betrieben, aber auch internationale Größen nutzen das Siqron
Angebot. Der Handel nutzt die Möglichkeiten zur Vertriebsoptimierung und Straffung der Angebotspalette.

Derzeit verstärkt Siqron die Aktivitäten im vertrieblichen Bereich. Vor dem Hintergrund der dynamischen
Marktveränderungen zählen dazu die Entwicklung neuer Vertriebs- und Servicekonzepte,

Termine während der Agitechnica können bereits jetzt direkt vereinbart werden:

<link>info@siqron.de, Telefon: 0 171- 4 14 44 77, <link http: www.siqron.de>www.siqron.de
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