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Vertrieb in Deutschland neu organisiert

Alfred Sandmayr wird Bereichsleiter Domestic Sales fiir Deutschland und Osterreich. Damit fiihrt der Hersteller die
beiden Landerverantwortlichkeiten wieder zusammen.
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Gregor Dietachmayr (re.) gratuliert Alfred Sandmayr zur neuen Aufgabe.

Aus personellen Grunden hat der Osterreichische Landtechnikhersteller Pottinger vor zwei Jahren den Vertrieb in
Osterreich und Deutschland aufgeteilt. Der Landtechniker Alfred Sandmayr tbernahm damals die Leitung des
Vertriebs vom Heimmarkt Osterreich. Aufgrund seiner au3ergewéhnlichen Leistungen und seiner persénlichen
Entwicklung, wurde er nun damit beauftragt, die beiden wichtigsten Einzelméarkte unter seiner Leitung zu vereinen.
Am 1. Dezember 2019 Gbernimmt er die Vertriebsleitung fur Deutschland.

Mit einem Anteil von 20 Prozent am Gesamtumsatz im Geschéftsjahr 2018/2019 ist Deutschland nach wie vor der
wichtigste Einzelmarkt. Osterreich erreicht mit 10 Prozent Anteil am Umsatz gleich nach Frankreich mit 16 Prozent
den dritten Platz. Péttinger teilt nun seinen Vertrieb in drei Bereiche: Deutschland/Osterreich, Westeuropa/Afrika,

Ubersee/GUS/Siideuropa.

Als Absolvent der BOKU (Universitéat fir Bodenkultur) in Wien (AT) und bewd&hrter Pottinger-Vertriebler ist
Sandmayr gelernter Landtechniker, der die Anforderungen des Marktes bestens kennt. Der 31-Jahrige ist durch
seine funfjahrige Tatigkeit im Vertrieb von Péttinger mit den Bedirfnissen der Kunden und dem Markt vertraut. ,Um
die Marke Poéttinger am deutschen Markt weiter vorwarts zu bringen, haben wir nach intensiven Uberlegungen eine
schlagkraftige Vertriebsstruktur entwickelt. Mit zusatzlichen zwei neuen Vertriebsleitern fur Nord- und
Suddeutschland werden wir kiinftig noch ndher am Kunden sein. Ich werde eine intensive Zeit mit unseren
Vertriebs-Partnern und meinem Team verbringen und verlassliche Geschéaftsbeziehungen mit Handschlagqualitat
konsequent leben,” erklart Sandmayr seine Plane.

,Als wichtiger Agrar- und Landtechnikmarkt sollen Deutschland und unser Heimmarkt Osterreich mit der neuen
Vertriebsorganisation noch intensiver bearbeitet und das vorhandene Potenzial ausgeschopft werden®,
unterstreicht Geschéftsfihrer Gregor Dietachmayr.
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