
Kubota

Neuer Regional Sales Manager

Andreas Oppel ist im Vertrieb zuständig für das Saarland sowie Teile von Rheinland-Pfalz, Hessen und Bayern

Mit Andreas Oppel erhält die Kubota Deutschland GmbH neue Unterstützung im Bereich Vertrieb. Seit Oktober
besetzt Oppel die Position des Regional Sales Managers für die Gebiete Saarland, das südliche Rheinland, die
Pfalz, Südhessen, Unter- und Oberfranken sowie Teile der Oberpfalz und Teile Mittelfrankens. Damit treibt Kubota
die Marktbearbeitung in Deutschland weiter voran.

Ein flächendeckendes Netz aus fachlich geschulten Mitarbeitern soll dabei helfen. Oppel blickt auf eine langjährige
Erfahrung in der Agrar-Branche zurück und bringt damit die besten Voraussetzungen mit, um Kubota
Vertriebspartner optimal zu betreuen. Aus der Region Nordbayern stammend, bringt Oppel laut Hersteller sehr gute
Marktkenntnisse der Vertriebsregion mit.

Der verheiratete Familienvater bekleidete zudem verschiedene Positionen im Einkauf sowie im
Fuhrparkmanagement der Logistik-Branche. Weiterhin ergänzen unterschiedliche bedeutende Positionen im
Vertrieb und Vertriebsmanagement in der Landtechnikbranche seine Vita.

Andreas Oppel.
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