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Vertriebschef will Gülle- und Separationstechnik
voranbringen

Mit Frank Rosenberg übernimmt ein erfahrener Fachmann die überregionale Vertriebsleitung im Bereich Gülle- und
Entmistungstechnik bei der Duräumat Stalltechnik GmbH.



© Duräumat

Frank Rosenberg will ein modernes Händlernetz entwickeln.



Seit 1. März ist der 53-jährige Frank Rosenberg neuer Vertriebsleiter bei Duräumat. Rosenberg ist seit mehr als 23
Jahren in verschiedenen Positionen mit Führungsverantwortung im Vertrieb tätig, zuletzt bei der Bauer Group,. Er
freut sich auf die Herausforderung, die strategische Weiterentwicklung der Marke Duräumat mitzugestalten und die
Entwicklung der Produktgruppen Gülle- und Separationstechnik sowie Hygienisierung und Entmistungstechnik
maßgeblich voranzutreiben.

Seine Fachkompetenz wird der Diplom-Ingenieur operativ in den Vertriebsregionen Nordrhein-Westfalen,
Rheinland-Pfalz, Baden-Württemberg und Saarland sowie in den europäischen Exportmärkten, zunächst mit den
Schwerpunkten Benelux und Schweiz einsetzen. Dabei wird die Entwicklung eines modernen Händlernetzes im
Fokus stehen, mit dem Ziel, die Innovationen aus der Produktrange von Duräumat in diesen Märkten zu etablieren.

Die Duräumat Stalltechnik GmbH ist ein modernes mittelständisches Unternehmen mit einem breiten
Produktprogramm im Bereich „Technik Tierhaltung“. Schwerpunkte bilden dabei Entmistungen und Güllepumpen
sowie ein umfangreiches Mixer- und Zubehörprogramm. Stalleinrichtungen für die Milchkuh- und Rinderhaltung
sowie für die Schweinezucht und -mast runden das praxisgerechte Leistungsspektrum ab.
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