DLL Food & Agriculture

Kay-Uwe Steinbeck verstarkt das Vertriebsteam

Sein Vorganger Matthias Kollmeyer tbernimmt die Betreuung mehrerer Landmaschinenhersteller

Die Vertriebsmannschaft im Bereich Food & Agriculture des Leasing- und Finanzierungsspezialisten DLL wachst
weiter: Als neuer Account Manager unterstiitzt Kay-Uwe Steinbeck den Vertrieb im Gebiet Mitteldeutschland. Der
gelernte Bankkaufmann wird im Rahmen seiner Tatigkeit Partner, Handler und Endkunden vor Ort betreuen und
soll das Wachstum von DLL unter den fiihrenden Finanzdienstleistern im Bereich Food und Agriculture weiter
fordern.

Steinbeck bringt umfassende Kenntnisse im Vertrieb von Finanzdienstleistungen mit. Vor seinem Wechsel zu DLL
war er als Berater bei der Sparkasse tatig sowie bei einem Finanzierungs- und Leasingunternehmen fir den
Vertrieb im Bereich gewerbliche Finanzierungen verantwortlich. In seiner Freizeit ist er hauptsachlich sportlich aktiv
und erkundet die ostwestfalische Umgebung entweder auf dem Rennrad oder mit dem Skateboard.

.Kay-Uwe Steinbeck stellt durch seine Erfahrungen in Vertrieb und Kundenbetreuung eine ausgezeichnete
Erganzung zu unserem Team dar und ich freue mich sehr, ihn als neuen Account Manager bei uns begruf3en zu
durfen“, so Joachim Mésch, Country Sales Manager Deutschland. Auch Steinbeck ist auf seine neue Tatigkeit
gespannt: ,Ich freue mich auf meine neuen Aufgaben in einem markenstarken sowie internationalen Unternehmen
und darauf, gemeinsam mit meinen neuen Kollegen die Position von DLL im Vertriebsgebiet Mitte weiter zu
starken!"

Steinbeck tritt die Nachfolge von Matthias Kollmeyer an. Dieser wird zukinftig als Key Account Manager die
Betreuung diverser Hersteller ibernehmen. Durch diesen Wechsel werden alle Partner profitieren, da damit der
Fokus noch starker auf eine intensive und individuelle Betreuung gelegt wird. ,Nach vielen Jahren der Handler- und
Kundenbetreuung freue ich mich sehr auf die neue Herausforderung und die damit verbundene strategischere
Sichtweise auf das Geschéft und den Markt. Ich bin der Uberzeugung, dass damit die Zusammenarbeit mit
unseren Herstellern und Kunden noch enger wird“, erklart Matthias Kollmeyer.



Kay-Uwe Steinbeck (links, Account Manager) und Matthias Kollmeyer (rechts, Key Account Manager) verstarken ab sofort die Vi
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