Bergmann

Neue Partnerschaft in den Niederlanden

Kamps De Wild Gbernimmt den Vertrieb des Produktportfolios von Bergmann
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Freek Tel, Produktmanager Kamps De Wild, Dick Melessen, Geschéftsfliihrer Kamps De Wild, Dr. Jutta Middendorf-Bergmann, (
Jost, Sales Manager Bergmann (v. 1.).



Ende April unterzeichneten Dr. Jutta Middendorf-Bergmann, Geschéftsfihrerin von Ludwig Bergmann International
Sales, und Dick Melessen, Geschéftsfuhrer von Kamps De Wild, eine Vereinbarung fir den Vertrieb des Bergmann
Produktportfolios in den Niederlanden. Als Teil der Reesink Gruppe ist Kamps De Wild ein fihrender Importeur im
Landmaschinenbereich und versorgt Landwirte und Lohnunternehmer in den Niederlanden tber 80 Handler und elf
Filialen mit Technik von Claas und Ama- zone.

In dem fir Ladewagen wichtigen niederlandischen Markt rundet Kamps De Wild mit der neuen Partnerschaft sein
Produktportfolio ab, so das Unternehmen. Mit den Baureihen Royal, Repex, Carex und Shuttle hat Bergmann
Ladewagen von 26,8 bis 51 m3 im Programm.
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